
　宿探しもインターネットを利用してするのが当然となっ
てきた昨今。施設のことを知ってもらう機会を得るため、
または売上を伸ばすために自社ホームページをメインの集
客ツールとして強くすることが、重要になってきていま
す。ただ、高い費用をかけ制作したものの、予約につなが
らなかったりであまり費用対効果を感じれなかったりと、
悩まれる事があるのではないでしょうか。
ホームページはただ制作をすれば結果を出せる、というも
のではありません。ちゃんと状況を把握し、育てていかな
いとしっかり結果を出してくれません。

ーではどうすればいいのか？ー

　色々な方法が考えられますが、重要なポイントの一つは
USP(Unique Selling Proposition)を明確にする事です。こ
れは日本語で言うと、「自社のみが持つ独自の強み」とい
う言葉になります。
　ある施設様ではこんな事例もあります。弊社がホームペ

ージのアクセス解析を行う中で、「ペット」というキーワ
ードが検索によく引っ掛かっている事が分かりました。そ
の施設様は、ペットとの宿泊をOKとしながらもお客様に
しっかりアピール出来ていなかったのです。
ペットとの宿泊を諦めていたお客様全てが見込み客。
それが分かると同時に、独自の強みを大きく打ち出せるチ
ャンスとなりました。これを機に他社に真似の出来ないサ
ービスを構築し、ホームページを有効に活用して、お客様
へアプローチした結果、この独自の強みがとても大きな武
器となり集客に繋がりました。
　弊社では共にWEBサイ
トを作り上げる中で御社
独自の強みを発見するお
手伝いもさせていただい
ております。サイト診断
も無料ですのでお気軽に
お問合せ下さい。
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いつも大変お世話になっております。このＦＡＸは宿泊施設のご担当者様にお送りしております。

06-6390-858106-6390-8581

予約のとれるホームページへの第一歩！

株式会社ビジネスブレーン
営業部まで 

御社のホームページを

無料診断
致します。

まずはお電話を

自社ホームページの集客でお悩みの方必見！

独自の強みをアピールして集客アップ！
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BBコラム
大阪営業部山崎です
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未来を支援する NEWS
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